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| KNOW WHERE YOU‘RE COMING FROM, I'VE BEEN THERE.
WAS DU EIGENTLICH WILLST ...
WAS DICH AUF DEM ALTEN WEG ABER MEISTENS ERWARTET ...
WARUM DU EINFACH NUR DEN FALSCHEN WEG GEWAHLT HAST ...
><ALS FREELANCE-TEXTER:IN KANN MAN ABER NICHT UBERLEBEN!
><ALS TEXTER:IN KANN MAN ABER KEINE BERUFLICHE BESTATIGUNG FINDEN!
><HAUPTBERUFLICH ALS TEXTER:IN IST ABER NUR EIN UTOPISCHER TRAUM!
WAS DU JETZT TUN KANNST?
WIE DAS KONKRET AUSSEHEN WURDE?
HOWTO0...?

3 DINGE, DIE ICH DIR VERSPRECHEN KANN ...
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Du weildt, dass du gut schreiben kannst, es macht dir Spald und du

willst damit dein Geld verdienen bzw. es zu deinem Beruf machen?

Du versuchst als Erstes, beliebige, also einfach irgendwelche
Schreibauftrage zu finden, um dein Konto zu fullen?

Diese Auftrage sind aber willkUrlich und ziellos, passen gar nicht wirk-
lich zu deinen Interessen, machen dir dementsprechend keinen Spal3
und werden auch nicht wertschatzend bezahlt?

Du denkst deshalb entweder, dass es halt in der Texterbranche so
lauft, oder du gibst deinen Traum gleich wieder auf, da du mit diesen
,random” Auftragen deinen Lebensunterhalt nicht bestreiten kannst?

Ein weiteres, vielversprechendes Schreibtalent wlrde dann jedoch
verschwendet werden,
ein weiterer Traum wurde platzen ...
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DEINE CHANCE ALS TEXTER:IN

... UND die Wertschatzung von richtig guten Texten, (die DU ei-
gentlich liefern konntest), wirde ins Bodenlose sinken!

Nicht dein Ziel, oder?
Meines auch nicht.

@q‘—{_fémw W&ﬁﬂw\m&ow\/imﬁﬁom —
IW WW&,
Ich selbst habe ein ganzes Jahr lang versucht, genau SO Ful$ zu fassen.

Fufld zu fassen in einer jedoch nur vermeintlichen, eindimensionalen
Realitat.

Auftrage zu finden, die meinen Lebensunterhalt finanzieren, mir wirk-
lich Spald machen und zu meinen Interessen passen, schien wie ein
utopischer Traum.

Irgendwann hatte ich mich fast damit abgefunden, dass der Hase halt
so laufen wurde und ich mich nur anpassen musste.

Aber das war NICHT die Realitat. Es gibt namlich auch einen anderen
Weg.

Einen Weg, den ich leider erst nach all diesen Selbstzweifeln, Hinder-
nissen, Kampfen und Niederlagen erkannt habe, aber letzten Endes
mit Zuversicht und Uberzeugung gewahlt habe und schlieBlich auch
gegangen bin!

Ein Weg, der mich zu Vertrauen in meinen Traum, Wertschatzung fur
meine Dienstleistungen und letztendlich auch zum Erfolg geflihrt hat -
ganz weit weg von all diesen Enttauschungen.

Ein Weg, den ich dir auf den nachsten Seiten zeigen will.
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WAS WARE,
WENN DU DIR ALS FREELANCE-TEXTER:IN
EIN (ORTSUNABHANGIGES) EINKOMMEN AUFBAUEN
UND OHNE DUBIOSE PLATTFORMEN

UND LOW-BUDGET-KUNDEN
ERFOLGREICH SEIN KONNTEST?
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ROLLEN WIR DAS GANZE MAL VON HINTEN AUF.

Du weil3t, dass du ein kreativer Kopf bist — das Texten, Korrigieren oder
Lektorieren macht dir wahnsinnig viel Spals und du willst damit Geld

verdienen bzw. es zu deinem Beruf machen.

Du Uberlegst dir als nachsten Schritt, welche Themengebiete/Genres
dir dabei am meisten Spald machen, da du dich am liebsten auf be-
stimmte Gebiete spezialisieren willst. Deswegen willst du herausfin-
den, wo genau tatsachlicher Bedarf an Texten besteht.

Danach willst mit genau diesem Wissen deine Traumkunden, deine
Traumpreise UND dein Alleinstellungsmerkmal bestimmen, um erken-
nen zu konnen, wie du eben diese Traumkunden mit deinem Angebot

glucklich machen kannst.
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DEINE CHANCE ALS TEXTER:IN

Mit diesen Uberlegungen willst du deine eigene ,Marke" (aka Perso-
nal-Brand) kreieren und dich mit genau dem, was dir wirklich Spal3
macht, auf dem Markt angefragt wird und die perfekte Losung deiner
Traumkunden ist, positionieren.

Zudem willst du sicherlich deinen Traum nicht nur nebenberuflich ver-
folgen, da du weilst, dass dies eigentlich eine Verschwendung deines
Potenzials ware und du dich sonst auch gar nicht richtig auf dein Ziel
fokussieren konntest.

Du willst dich in der Umsetzung deines Ziels auch nicht weiter in den
Tiefen des Internets aus Freebies, vermeintlich wertvollen Quellen und
unstrukturierten Ratgebern verlieren, sondern dein Vorhaben endlich

mit einem Plan verfolgen und in die Tat umsetzen.

Du willst dich dartber hinaus von nicht wertschatzenden Kunden, die
deine Zeit als billiger Erfullungsgehilfe nur verschwenden, abwenden
und dich nur noch Projekten widmen, die dich personlich und beruf-
lich auch weiterbringen.

Follsosalfs vt dick 2R e e il dir sagen
s e perls - e rdfigen ( Joy i

Auch ich habe in meinen mittlerweile 4 Jahren Selbststandigkeit ge-
nau diesen Weg gewahlt und konnte ihn im letzten Jahr flr meine Fre-
elancer-Sprachcrowd und Coachees in eine nachahmbare Struktur
bringen.

Eine Struktur, mit der dieser Weg nicht mehr nur ein Traum bleibt,
sondern fUr jedes Schreibtalent realisierbar ist! Also auch fur dich!
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WAS WARE ALSO,
WENN DU FUR JEGLICHE FALLSTRICKE + HINDERNISSE

EINEN STRUKTURIERTEN PLAN HATTEST,
DER DICH BEI JEDEM ZWEIFEL AUFFANGT
UND WIEDER AUF DEN RICHTIGEN WEG BRINGT?

—p“ ”VV!;W? erscpesif dir per cinfacher
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Auf der Suche nach ersten Auftragen als Texter:in nimmst du in der Re-

gel das, was dir Google als vermeintlich einzige Best-Practice-Losung
vorschlagt:

Freelancer-Plattformen en masse, teilweise sogar mit dir als Bieter
oder andersherum wie bei einer Auktion.

Ein hart umkampftes Pflaster. Und meistens unterbieten sich Interes-
senten auch noch gegenseitig, um an einen Job zu kommen.

Du musst dich also fast aufopfernd um Auftrage kimmern - und zwar
immer wieder von neuem, sobald du einen Auftrag abgeliefert hast.
Da du von daher ausschliel3lich auf Arbeitsleistung und deren Erful-
lung fokussiert bist, wahlst du dahingehend aber nicht aus, sondern
nimmst einfach das, was sich gerade anbietet.

Als Angestellter hast du dir schlie8lich auch nicht deine Aufgaben aus-
suchen kénnen, oder?

Eine Fokussierung auf das, was dir eigentlich Spals macht, oder das,
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DEINE CHANCE ALS TEXTER:IN

auf das du dich eigentlich spezialisieren willst, fallt wegen deines (so
erzogenen) ,ErfUllungswillens” unter den Tisch.

Trgeoedunc et der snoifer{Hcleigrond wnd Sy
warm du dich igpei(ich selslsndiy machen [l “ver(oren

Du textest weiter, was das Zeug halt - es kommt aber irgendwie nichts
dabei rum. Denn deine Zeit ist begrenzt. Du brauchtest eigentlich ei-
nen Stundenlohn von mindestens 60 €, um dich nicht totarbeiten zu
mussen, kommst aber teilweise nur auf 15 € oder sogar weniger - vor
allem aus dem Grund, da du bei jedem Thema/Genre/etc. wieder von
neuem beginnen musst, deshalb verstandlicherweise viel zu lange
brauchst und auch deine Arbeitsablaufe nie optimieren kannst.

Du suchst deswegen den Austausch mit anderen Freelancern —ihr fin-
det euch aber nur in gegenseitigen Bemitleidungen wieder, dass der
Markt halt einfach so sei. Unterstutzung, um etwas an den Umstanden

zu andern oder sich weiterzuentwickeln: Fehlanzeige.

Du akzeptierst irgendwann die vermeintlichen Marktgegebenheiten
und arrangierst dein Leben nach ihnen, was dich jedoch ziemlich bald
sehr unglucklich macht.

Ein Teufelskreis - und da du mit deiner beruflichen Betatigung so sehr
unzufrieden bist, verlierst du mehr und mehr den Glauben an die er-
folgreiche Verwirklichung deines Berufswunsches, da dein eingeschla-
gener Weg nicht einmal dein Butterbrot bezahlt.

Wenn es ganz blod lauft, verlierst du nicht nur den Glauben an die
potenzielle Moglichkeit einer Selbststandigkeit als Texter:in. Du stellst
zudem die generelle Wertschatzung deiner Tatigkeit infrage und be-
gibst dich in eine kontinuierliche Abwartsspirale aus Selbstzweifeln

und Demotivierung.
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WILLST DU ETWAS AN DIESER
VERMEINTLICH AUSWEGLOSEN REALITAT ANDERN,
ALLE ZWEIFEL UBER DEIN KONNEN

UND EINEN POTENZIELLEN ERFOLG
UBER BORD WERFEN
UND EINEN NEUEN,
NACHHALTIG ERFOLGREICHEN WEG GEHEN?
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lch bin mir sicher, dass du bereits versucht hast, deinen Traum und

beruflichen Wunsch mit bestem Wissen und Gewissen in die Realitat
umzusetzen.

Du hast vielleicht sogar schon einiges dafur aufgegeben und auch ver-
sucht, dich zu 100 % auf dein eigentliches Ziel zu fokussieren.

Leider wurde dir jedoch in den endlosen Weiten des Internets ein Floh
ins Ohr gesetzt, der dich bisher fast wie ein Parasit begleitet und dich
vielleicht sogar schon innerlich aufgefressen hat.

Papa Google hat dir suggeriert, dass Bedarf an Texter:innen da ist und
dieser auch kontinuierlich steigt.

Papa Google hat dir bestimmt auch gezeigt, wo genau diese Texter:in-
nen wie Sand am Meer angeblich gesucht werden.

Papa Google hat dich dafur auf Plattformen wie Upwork, Fiverr, Text-
broker & Co. gefuhrt, die dir vermeintlich die Kunden bringen sollen,
fUr die du in Zukunft arbeiten sollst.
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DEINE CHANCE ALS TEXTER:IN

Leider hat Papa Google dahingehend aber keine qualitative Auswanhl
getroffen, sondern ist einfach nur einem Massen-Algorithmus gefolgt.

Ein Massen-Algorithmus, der diese ,falschen Flohe" aussetzt, sie wie
eine Pandemie ausbreiten und, wenn man nichts dagegen tut, sie das
(Berufs-)Leben bestimmen lasst. Ohne Rucksicht auf Verluste wie z. B.
die Wertschatzung deines Berufs oder deinen Kontostand.

(\}WWW D%( sl per wic e QW(?WL

Einen dagegen ziemlich realen Hoffnungsschimmer hast du immer
noch in Kunden, die genau wie du all das gar nicht wollen. Und ja, die
gibt es, sogar tatsachlich wie Sand am Meer.

Sie sind zwar auch auf Google unterwegs, aber nicht auf Plattformen,
die ausschliel8lich Dienstleistungen von Generalisten zu Dumpingprei-
sen vermitteln, sondern sie sind selbst auf der Suche nach Spezialis-
ten fur ihr Problem - vor allem Uber Empfehlungen von glucklichen
Kunden.

Und das sind nicht nur deine Traumkunden, sondern genau die Kun-
den, die dich und deine Personal-Brand erfolgreich machen werden!

Den Weg dorthin habe ich fur Texter:innen wie dich nach fast 4-jahri-
gem Testen, Hinfallen und Wiederaufstehen strukturieren, perfektio-
nieren und skalieren konnen.

Ein Weg, nicht nur durch blindes, scheinbar orientierungsloses Folgen
von Angebot & Nachfrage bestimmt - sondern durch ein gesundes
Mindset, eine authentische Personal-Brand und Content-Marketing
mit Mehrwert.
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DEINE CHANCE ALS TEXTER:IN

Apropos Content-Marketing, das ein entscheidender Faktor fur deine
Personal Brand sein wird:

Nachdem auch ich Content-Marketing fUr meine Coaching-Tatigkeit
angewendet habe, ist die zugehorige Landingpage an Klicks fast zeit-
gleich in die Decke geschossen. Der organische (also nicht bezahlte)
Traffic fUr diese Website hat danach folgendermalSen ausgesehen:

Das unter anderem hat mir gezeigt, dass mein Weg tatsachlich funk-
tioniert - und dass der alte Weg bereits von Anfang an zum Scheitern
verurteilt war und mich niemals zu meinem Ziel gebracht hatte,

Die entscheidenden Bausteine und einen konkreten Plan, um Schritt
fUr Schritt auch deinem Traum naherzukommen, will ich dir fur eine er-
fUllende und erfolgreiche Selbstverwirklichung als Freelance-Texter:in
nun an die Hand geben.

Ich will meine Insights mit allen auf dem alten Weg verloren gegange-
nen Schreibtalenten teilen, sie auf ihrem Weg fuhren, beraten und be-
gleiten und dadurch den Markt und die Wertschatzung unseres Berufs
revolutionieren!

Das ist mein Traum, den ich fur mich bereits verwirklichen konnte.

(el 7w s - leiche s fir dic erviden?
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WAS WARE,

WENN ZUDEM FOLGENDE NEGATIVEN GLAUBENSSATZE
FUR DICH NICHT (MEHR) ZUTREFFEN WURDEN?
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#01

Und damit meine ich die bereits erwahnten, fast monopolistisch am Markt ver-
tretenen Low-Budget-Plattformen, deren Geschaftsmodelle einfach so gar nicht
zu einem:r wirklich angemessen bezahlten Texter:in passen. Noch weniger zu je-
mandem, der fur seine Fachexpertise wertgeschatzt werden und sich mit dieser
positionieren will.

Ich will damit nicht sagen, dass auf diesen Plattformen generell nur Low-Bud-
get-Texter:innen gesucht werden. Fakt ist jedoch, dass dort eine Marktphilosophie
herrscht, die nicht gesund ist. Weder fur deine Psyche noch fur die Entwicklung
deines Business.

Kein:e Selbststandige:r kann mit einem Stundensatz von 15 € Uberleben. Und auch
kein:e Texter:in kann Arbeiten gleicher Qualitat zu 27 unterschiedlichen Themen-
gebieten und Genres liefern. Zwei Faktoren, die dort jedoch an der Tagesordnung
sind.

Das Geschaftsmodell dieser Plattformen unterscheidet sich grundsatzlich von dem
Weg, den ich mit meiner eigenen Personal-Brand gegangen bin und der auch fur
dich moglich ist:

Kein ausschliel3licher Austausch von Zeit gegen Geld. Kein Status als ausschliel3lich
niederer Erfullungsgehilfe fUr sogenannte ,Schrottkunden”. Kein Horigsein ihrer
BedUrfnisse und keine finanzielle Abhangigkeit von ihnen.

Glaube mir, das ist nicht die einzige Realitat, die moglich ist.

Mit meinem Weg bist du kein wenig wertiger Erfullungsgehilfe (mehr), sondern ein
gleichwertiger Geschaftspartner zur Umsetzung einer Losung. Du arbeitest fur ein
angemessenes Preis-Leistungs-Verhaltnis fur beide Seiten. Mit Preisen, die deinen

Lebensunterhalt sogar mehr als gut finanzieren.
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#02

Dieser Glaubenssatz ist jedoch nur eine Folge davon, den falschen Weg eingeschla-
gen zu haben. Den falschen Weg auf Low-Budget-Plattformen, die vor verzweifel-
ten Freelancern, die einfach alles fur jegliche Arten von Auftragen tun wurden, nur
so wimmeln.

Der einzige Vorteil auf diesen ,Marktplatzen” ist, dass du dich frei ausprobieren
kannst - bis du deine Nische, auf die du dich spezialisieren willst, gefunden hast.

Nach dieser sagen wir mal ,ersten Kennenlernphase” mit der Selbststandigkeit an
sich und deinen potenziellen Dienstleistungen und Fachbereichen gilt es jedoch,
dich schnellstmoglich wieder davon abzuwenden und dich deinem eigentlichen
Ziel zu widmen.

Denn genau dieser obligatorische Schritt hebelt den obengenannten negativen
Glaubenssatz aus:

Berufliche Bestatigung findest du, sobald du nicht mehr nur mit beliebigen Auftra-

gen dein Konto fullst, sondern Textprojekte unterstutzt, fur die du wirklich brennst
und die dich weiterbringen; sobald du mit Traumkunden zusammenarbeitest, die
deine Arbeit wertschatzen und dich angemessen und nicht auf beliebiger Verhand-
lungsbasis bezahlen; UND sobald du dich auf bestimmte Themengebiete und Fach-
bereiche konzentrieren kannst, in denen du Experte und genau dafur bekannt bist.

Auf meinem Weg wirst du kein unzufriedener Freelancer, der nach Monaten oder
sogar Jahren unerfullter Arbeit in einer wortwortlichen Ausgebranntheit endet. Du
wirst zu einem erfolgreichen Solopreneur, der auf seine Arbeit und Projekte mehr
als stolz ist und der fur seine Nische bekannt sein wird.
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#03

Aufgrund der nicht oder kaum vorhandenen Wertschatzung und des lausigen Stun-
densatzes, der irrtimlich als Basis fur zukunftige Verdienstmaglichkeiten gesehen
wird, sieht man eine Zukunft als Texter:in entweder nur als Student im Nebenjob
oder generell nur als zweites Standbein - (siehe Glaubenssatz #01).

Da man sich vermeintlich nie auf die Themen, fur die man wirklich brennt, spezi-
alisieren kann, fehlt auch die berufliche Bestatigung, die fur eine hauptberufliche
Ausfuhrung unbedingt notwendig ware - (siehe Glaubenssatz #02).

Hier lassen also zwei negative Glaubenssatze, obwohl sie eigentlich keine Grundla-
ge haben, sogar noch einen dritten starkeren und einschneidenderen entstehen.

Ein Glaubenssatz, der jedoch nur fur diejenigen anwendbar ist, die es nicht ernst
meinen. Zu denen aber du NICHT gehorst!

Sehr viele Berufe kdnnen auch nebenberuflich ausgefuhrt werden - und ja, dabei
kann man auch wahnsinnig viel Spal$ haben! Allerdings zeigt sich meistens erst bei
einer Vollzeit-Beschaftigung, ob man auch tatsachlich ,mit Herzblut” dabei ist.

Und hier kommt der Clou: Sobald du bei etwas ,mit Haut und Haaren” dabei bist,

wirst du anders wahrgenommen - und zwar als Profi, der seine Sache nicht nur
zum Spald macht, sondern sie ernst nimmt wie der Kunde sein eigenes Business.
Als Experte, dem man vertrauen kann, da er sich seinem Thema und seiner Dienst-
leistung ,verschrieben” hat. Ein Unternehmer, der DER Ansprechpartner fur Prob-

lem xy ist, da es seine tagliche Herzensangelegenheit ist.

Von daher: Im Endeffekt ist ein Texter, der seine Leidenschaft hauptberuflich
macht, mit seiner Passion berufliche Bestatigung gefunden hat und sogar mehr als
gut damit Uberlebt, sogar der beste Geschaftspartner, den sich ein Traumkunde
vorstellen kann.
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Hat dich angesprochen, was du gerade gelesen hast, und bist du gedank-

lich bereits auf dem gleichen Revolutionskurs wie ich?

lch weil3, dass du deinen Traum noch nicht aufgeben willst! Und auch nicht
dein Talent als Texter:in, Korrektor:in, Lektor:in oder nachste Textfee an

den Nagel hangen willst!

Vielleicht willst du jetzt einen anderen Weg ausprobieren, bevor du das

Handtuch endgultig wirfst — einen Weg, der riesiges Potenzial fur Erfolg hat.

Ich habe es mir zur Aufgabe gemacht, all mein Wissen Uber diesen Weg in
meiner exklusiven FB-Gruppe zu teilen. Das ist namlich meine Leidenschaft
und Philosophie, die ich mit vollster Uberzeugung in die Welt hinausschrei-

en will.

Komm auch dazu und lass uns mit deinem Talent den Markt revolutionie-
ren! Ich freue mich auf deinen Support und darauf, im Gegenzug dich und

deine Personal-Brand auf ihnrem Weg unterstutzen zu konnen!
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Der Weg, den ich personlich eingeschlagen habe und der fUr mich

und meine Coachees erfolgreich funktioniert, Spald macht, effizient
ist und auch am besten mit unserem Beruf als Texter:in harmo-
niert, ist Content-Marketing Uber eine Personal-Brand.

Im Endeffekt das Hinausschreien deiner Personlichkeit, deiner
Werte und deiner Skills, in Kombination mit deinen Dienstleistun-
gen als Mehrwert fUr deine Traumkunden - was du u. a. durch die
unterschiedlichen Contentformate auf Social Media perfekt trans-
portieren kannst.

Es ist eine Strategie im Rahmen eines sogenannten Permissi-
on-Marketings - ohne Anbiedern, ohne hartes Verkaufen, ohne zu
nerven. Uberzeugen war gestern, heute wird inspiriert.

Auf Basis von professionellen Social-Media-Profilen und einer ein-
fachen Landingpage ist es ein Leichtes, potenzielle Traumkun-
den von dir, deinem Schreibstil und deinem Mehrwert fUr sie zu
inspirieren.

Ein Weg so authentisch wie du selbst. Versprochen.
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. UBER DAS ,RICHTIGE” MINDSET ALS SELBSTSTANDIGE:R
TEXT-FREELANCER:IN MIT EINER EIGENEN PERSONAL-BRAND -
SELBSTBEWUSST & INSPIRIEREND.

. MIT EINEM NACHHALTIGEN AUFBAU EINES PORTFOLIOS UND ElI-
NER ONLINEPRASENZ (U. A. AUF SOCIAL MEDIA) ALS DIGITALE
VISITENKARTE.

. MIT GETESTETEN WORKFLOWS, DIE DEIN MARKETING UND DEINE
KUNDENKOMMUNIKATION OPTIMAL STRUKTURIEREN.

. MIT EINER PERFEKT AUF DICH, DEINE INTERESSEN UND DEINE

SKILLS ZUGESCHNITTENEN NISCHE UND ZIELGRUPPE - UM NUR
NOCH MIT TRAUMKUNDEN AKA SOULMATCHES ZU ARBEITEN.

. MIT EINER AUTHENTISCHEN CONTENT-MARKETING-STRATEGIE,
DIE SICH NATURLICH ANFUHLT UND DICH MIT GANZ VIEL GEFUHL
UND LIEBE IN DIE TASTEN HAUEN LASST.
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Du wirst mit meinem Weg mehr Spal$ an deiner Arbeit haben,
da du dich von willkUrlichen Auftragen, die nicht zu deiner Lei-

denschaft passen, abwenden kannst.

Du wirst mit meinem Weg nicht mehr als niederer Erflullungs-
gehilfe, sondern als gleichwertiger Geschaftspartner angese-

hen und auch entsprechend bezahlt werden.

Du wirst mit meinem Weg nicht mehr von Kaltakguise ab-
hangig sein, sondern dich zurtcklehnen und entspannt auf
Jobanfragen von Interessenten warten kénnen, die dich we-
gen deiner Fachexpertise und deines Alleinstellungsmerkmals

von sich aus anfragen.

(o et ek 7
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